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D Ejecutivos de Ventas
y Mercadotecnia ha
evolucionado de mane-
ra significativa, pero
ha mantenido siempre
un proposito firme, ser
el espacio donde crece
el empresario, pero
también donde crece la
persona

De la Redaccion

jecutivos de Ventasy Mer-

cadotecnia de Chihuahua

elebra no sélo un aniver-

sario mas, sino un capi-

tulo extraordinario en la historia

de la asociacibn: 65 afios de vida,
liderazgo y compromiso.

Durante la ceremonia de ani-
versario, el presidente de Ejecutivos
de Ventas y Mercadotecnia (EVM),
Oscar Gardea Acosta, senal6 quela
celebracion es un homenaje vivo al
esfuerzo, ala vision, y, sobre todo,
a la comunidad que durante seis
décadas ha construido un sélido
legado.

Expuso que cuando se piensa
en 65 anos, lo primero que viene a
la mente son los presidentes que
han pasado, los eventos realizados,
los socios que se han integrado, los
grandes lideres que han formado
parte de esta historia, las ideas que
han generado magnificos proyectos
ylos valores que han dado forma a
la historia.

El lider empresarial record6 y
reconocid a ese primer grupo de
sonadores que, en 1960, decidid
reunirse con la conviccién de que
la unién entre empresarios podia
transformar el rumbo de los nego-
cios en Chihuahua.

Desde entonces, Ejecutivos de
Ventas y Mercadotecnia ha evolu-
cionado de manera significativa,
pero ha mantenido siempre un
propésito firme, ser el espacio
donde crece el empresario, pero
también donde crece la persona,
porque en EVM, se encuentra una
comunidad de lideres, empresarias
y empresarios con gran trayectoria,
experiencia y empresas exitosas,
que son motor de desarrollo para
el estado.

Indico que en la asociaciéon lo
que une a sus miembros no son
solo las ventas y el marketing,

sino una base solida de valores:
la honestidad, el compromiso, la
ética, la responsabilidad y la soli-
daridad.

Son estos principios los que
han guiado el camino de la asocia-
ci6n durante mas de seis décadas
y que siguen marcando cada paso
que se da.

“Y porque creemos en el futu-
ro, hoy apostamos por las nuevas
generaciones. Estamos integrando
anuevos socios jovenes con voca-
cién, energia y vision, que com-
parten estos valores y que llegan
con el deseo de aprender, crecer y
aportar. No se trata sélo de darles
espacio, sino de construir con ellos,
hombro a hombro, la continuidad
de este legado que juntos hemos
forjado”, dijo.

El compromiso con la juven-
tud, anadi6, no se limita a quienes
ya forman parte de la asociacion,
también abarca a quienes ape-
nas comienzan su camino, a esos
jovenes que hoy estudian con la
esperanza de construir un mejor
futuro.

Un gjemplo claro de ese com-
promiso es el programa Clinicas
de Ventas, en el que los socios
comparten su experiencia y cono-
cimiento a través de charlas y con-
ferencias dirigidas a estudiantes
del CETIS 86. Es una iniciativa que
busca sembrar, no sélo habilidades
comerciales, sino también valores
y principios, desde las etapas mas
tempranas de formacion.

También se forman nuevas
generaciones de vendedores a tra-
vés dela Escuela de Ventas, un pro-
yecto que representa una apuesta
clara por el desarrollo profesional
con sentido humano.

En Ejecutivos de Ventas y Mer-
cadotecnia se cree firmemente que
vender con valoresesmuchomés que
una técnica: es una forma de vida.

Es formar personas integras,
capaces de generar confianza,
construir relaciones duraderas y
contribuir positivamente a la socie-
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LIDERAZGO

Y COMPROMISU PUR CHIHUAHUA

Enla aso-
ciacion lo
que une a
sus miem-
bros no son solo las
ventas y el marketing,
sino una base solida de
valores: la honestidad,
el compromiso, la ética,
la responsabilidad y la
solidaridad”

OSCAR GARDEA ACOSTA
Presidente de Ejecutivos de Ventas y
Mercadotecnia (EVM)

dad, porque detras de cada venta,
hay un acto de comunicacion, de
responsabilidad y de servicio.

El impacto de Ejecutivos de
Ventasy Mercadotecnia trasciende
los muros dela asociacion. A través
de sus empresas, los socios generan

EVM -

NNIVLDOC AN

RYARER S0

miles de empleos que sostienen a
familias, fortalecen la economia y
dan vida a las comunidades.

“Somos parte activa del desa-
rrollo econ6mico de Chihuahua, no
s6lo como empresarios, sino como
generadores de oportunidades”,
sefialo Gardea Acosta.

Y con esa capacidad, reconocio,
viene también una gran responsa-
bilidad.

“Por eso, como asociacion,
reconocemos que tenemos lo que
llamo una hipoteca social: una
deuda moral y permanente con
la sociedad que nos ha permiti-
do crecer y desarrollarnos. Una
deuda que honramos dia a dia con
acciones que trascienden lo empre-
sarial: generando empleo digno,
promoviendo la educacion, forta-
leciendo valores y construyendo,
entre todos, un mejor futuro para
nuestro estado”, subrayo.

Oscar Gardea Acosta reconocié
a los socios fundadores que sem-
braron la primera semilla. A los
expresidentes y equipos de Consejo
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que guiaron el rumbo con visién
y compromiso. A cada uno de los
socios y socias, que fortalecen dia a
dia esta comunidad. Y, por supues-
to, a sus familias, que con su apoyo
constante y muchas veces en silen-
cio, han sido el verdadero motor
que impulsa a seguir adelante.

“Creo firmemente que un lega-
do no se mide por lo que dejamos,
sino por lo que contintia vivo des-
pués de nosotros”, dijo.

Indico que este aniversario no
significa una linea de llegada, sino
un nuevo punto de partida.

“Que este festejo nos inspire a
seguir creciendo con valentia, con
innovacién y con un compromiso
firme con Chihuahua y su gente.
Tenemos mucho por hacer, mucho
por construir y mucho por compar-
tir”, menciono.

Agradeci6 alos miembros dela
asociacion por creer en Ejecutivos
de Ventas y Mercadotecnia de Chi-
huahua, y por hacer del organismo
un simbolo de liderazgo, vision y
orgullo chihuahuense.




EL DIARIO DE CHIHUAHUA / Domingo 8 de junio de 2025, Chihuahua, Chih.

-|EVM

CONSTRUYE

SUFUTURO

CON LIDERAZGO, PASION Y UNIDAD

De la Redaccion

jecutivos de Ventasy Mer-
cadotecnia de Chihuahua
o s6lo honra su histo-
ia... también construye
su futuro.

Elperiodo 2020 a 2025 fueuna
etapa de resiliencia, renovacion y
evolucion estratégica. Frente alos
retos de la pandemia, la asociacion
se adapto con creatividad, impul-
sando sesiones virtuales que man-
tuvieron a los asociados unidos,
aprendiendo y conectados, incluso
en la distancia.

Con un espiritu de renovacion
institucional, se emprendieron
importantes remodelaciones en el
edificio sede, modernizando espa-

cios y renovando infraestructura,
con el entusiasmo del expresidente
Rodrigo Saenz Silva y de Oscar
Gardea Acosta.

Pero quiza el paso mas trascen-
dente ha sido el proceso de pro-
fesionalizacion de la Escuela de
Ventas, una apuesta decidida por
elevar los estandares educativos,
actualizar contenidos, incorporar
metodologias de vanguardia y
convertirla en un auténtico centro
de excelencia para la formacion
comercial.

En 2022, se vivib un momen-
to histdrico: por primera vez, un
socio de la asociacion fue recono-
cido como Ejecutivo Distinguido
Nacional.

El galardonado, Arnoldo

Moran Andrew, representa con
orgullo los valores, el liderazgo y
el compromiso que definen a EVM
Chihuahua.

La celebracion del 65 aniversa-
rio permitié a Ejecutivos de Ventas
y Mercadotecnia de Chihuahua
dar una mirada profunda al pasa-
do que honra y al presente que
enorgullece... pero también ser una
puerta abierta al porvenir.

Porque 65 aios no son el final
de una historia, sino el umbral de
una nueva etapa. Una etapa que
desafia a seguir siendo relevantes,
a seguir liderando, a seguir inspi-
rando.

En los proximos afos, Ejecuti-
vos de Ventas y Mercadotecnia de
Chihuahua se propone avanzar con

D La celebracion del 65
aniversario permitio a
Ejecutivos de Ventas

y Mercadotecnia de
Chihuahua dar una
mirada profunda al
pasado que honra y al
presente que enorgulle-
ce... pero también ser
una puerta abierta al
porvenir

paso firme en tres grandes ejes: La
formacion de nuevas generaciones
delideres, mediante programas de
mentoria, innovacion educativa y
alianzas estratégicas con univer-
sidades y centros de emprendi-
miento.

Latransformacion digital de la
asociacion: modernizar los canales
de comunicacibn, ofrecer conte-
nidos en linea y usar la tecnologia
para estar mas cerca, mas conec-
tados y mas eficaces.

Reforzar el compromiso social.
Porque vender con ética y dirigir
con valores también es impactar
positivamente a la comunidad.

Através de Ejecutivos de Ven-
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tas y Mercadotecnia, los socios
pueden dejar huella mas alla de
su empresa: en su ciudad, en su
entorno, en su pais.

El futuro de Ejecutivos de Ven-
tas y Mercadotecnia se construye
con el mismo espiritu que lo ha
llevado hasta donde se encuentra,
con liderazgo, con pasion y con
unidad.

Hoy, mas que nunca, la aso-
ciacion reafirma que el verdadero
éxito no esta solo en crecer, sino en
trascender.

Chlﬁlr:;'hua

eppliEl de trabajo
yresultados

[IGoBlerae Manlclpaliz024-2027)

El Gobierno Municipal de Chihuahua
envia una calurosa felicitacion a

EJECUTIVOS DE
VENTAS Y MERCADOTECNIA
DE CHIHUAHUA, A.C.

Por su
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Desde el Gobierno Municipal nos unimos a la felicitacion
y refrendamos nuestro compromiso de trabajary dar
resultados en favor de Chihuahua capital.

Chihuahua, Chih. Mayo de 2025

idenhtifile::

SOLUCION EN ETIQUETAS

Felicita a

EJECUTIVOS DE VENTAS
Y MERCADOTECNIA

Al celebrar su
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Un camino marcado por el gran trabajo
y pasion por las ventas, formadora de
lideres, en busqueda permanente de la

excelencia.

i Enhorabuena!

Junio de 2025.
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De la Redaccion

JdeEjecutivoside,Ventas,y

e

“Mercadotecnia¥ e

a década delos 2000 dejo

cimientos firmes y recuer-

os imborrables. En busca

e estabilidad financiera,

se concreto la renta de un espacio

para antena de telecomunicacio-

nes, generando ingresos que aun
hoy fortalecen a la asociacion.

Al mismo tiempo, bajo la presi-
dencia del Dr. Antonio Rios Rami-
rez, se vivid un momento historico:
laMagna Conferencia con Stephen
Covey, cuya presencia marco un
hito y proyect6 a la organizacion a
nivel internacional.

En el afo 2008, Ejecutivos de

|1 XLII'Convencion Nacional.
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DECADA DEL 2000

Ventas y Mercadotecnia de Chihu-
ahua vivi6 una de las experiencias
mas memorables y significativas
de su historia reciente: la Junta
de Evaluacion de Medio Afio, que
tuvo verificativo en el corazon de
la Sierra Tarahumara.

Maés que una reuni6n de traba-
jo, fue un encuentro profundo con
el espiritu de liderazgo, comunidad
y compromiso. La jornada fue ini-
ciada por Santiago de las Casas
Aguirre y culminada por Edibray
Gomez Gallegos, quienes guiaron
los trabajos con claridad, cercaniay
un fuerte sentido de proposito.

Ejecutivos de Ventas y Mer-
cadotecnia ha sido siempre una

ventana al mundo. A lo largo de
los afios, ha impulsado misiones
comerciales que han llevado a los
socios a vivir experiencias tinicas.
En 2014, durante la gestiéon
de Alejandro Avalos una mision
comercial viajo a China; en 2015,
se explor6 Silicon Valley con Efrain
Pérez; en 2019, se visitb Machu
Picchu, Perd, bajo la presidencia
de Susana Cardenas; en 2023, se
fortalecieron vinculos en Singapur
con Rodrigo Saez; y en 2024, se
viajo nuevamente a China con el
liderazgo de Oscar Gardea.
Ademas, laasociacion ha partici-
pado en tres ocasiones en la feria de
Cantén, enviado a més de 60 alum-

nosala Universidad de Cienciay Tec-
nologia de Huazhong, y hace apenas
unmes, asistib ala feria internacional
de franquicias en Las Vegas.

Enla asociacion se han forjado
lideres, con lo que han surgido pre-
sidentes de cAmaras empresariales,
funcionarios publicos, diputados,
senadores, secretarios, alcaldes y
un gobernador.

Ejemplo de esto es Susana Car-
denas, simbolo de trabajo y firme-
za. Después de 59 anos de historia,
la Asociacion escribi6 uno de sus
capitulos mas trascendentales.
En un espacio que, por décadas,
fue territorio exclusivamente de
caballeros, una mujer alzo la voz,

D Ejecutivos
de Ventasy
Mercadotecnia
ha sido siem-
pre una venta-
na al mundo.
Alo largo

de los anos,

ha impulsa-

do misiones
comerciales

que han lleva-
do a los socios
a Vivir expe-
riencias unicas

CON PROYECCION
INTERNACIONAL

SEMILLERO DE LIDERES

B En la asociacion se han forjado
lideres, con lo que han surgido pre-
sidentes de camaras empresariales,
funcionarios publicos, diputados,
senadores, secretarios, alcaldes y un
gobernador

asumi6 el liderazgo y cambi6 el
rumbo.

Es asi que Susana Céardenas
Serna se convirti6 en la primera
mujer presidente de la Asociacion,
abriendo paso a la pluralidad, al
talento sin etiquetas y a la igualdad
como bandera.
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FELICITA CORDIALMENTE

EJECUTIVOS DE VENTAS Y
MERCADOTECNIA

Por su
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Chihuahua, Chih.,a 8 de J
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EVM

- ERIGEN
ONUMENTO
VENDEDOR

D La iniciativa fue impulsada por don Luis
Obregon Contreras, con el apoyo del entonces
presidente Fernando Hinojos Villasefior y la valio-
sa donacion del terreno por parte del presidente
municipal Patricio Martinez Garcia

AL VENDEDOR

DIGNO VALUARTE DEL DESARROLLO, §

ECONOMICODE TOD0SLOS PUERLGS

De la Redaccion

n1993, se erigi6 el Monu-

mento al Vendedor, sim-

olo del esfuerzo y la

asion que definen su
vocacion.

Lainiciativa fue impulsada por
don Luis Obreg6n Contreras, con
el apoyo del entonces presidente
Fernando Hinojos Villasenor y la
valiosa donacién del terreno por
parte del presidente municipal
Patricio Martinez Garcia

En 1995, bajo la presidencia de

i

Pablo Lopez Medrano, se coloco la
Céapsula del Tiempo, un gesto visio-
nario que resguarda los suefios y
logros de toda una generacion. Fue
concebida como un mensaje para
el futuro, destinado a abrirse el 19
de mayo de 2030. Una cita con la
historia que no se debe olvidar.

En esta década, en 1998, sien-
do el presidente en turno Homer
Durén Varela, inicia la vinculacién
con el Cetis 86 y se crea la especiali-
dad de Ventas, dando asi comienzo
a las clinicas que han perdurado
durante 29 afos.
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Hacemos extensivo nuestro saludo y
reconocimiento a todos los colaboradores
de este organismo, por el permanente
compromiso de calidad y excelencia
hacia la sociedad que se ven premiadas
con un ano mas de éxitos

Este logro no seria posible sin el
compromiso, la dedicacién y el
talento de todos los ejecutivos de
este importante organismo.

ENHORABUENA

Chihuahua, Chih., a 8 de Junio del 2025. \
h %

b} ' ‘«.
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DECADA DE

LOS 70

LIDERAZGO
EMPRESARIAL ACTIVO

D Uno de los mayores orgu-
llos durante la década de

los 70 fue la presencia de
invitados de talla historica,
como Miguel Aleman Valdés
y Antonio Ortiz Mena

De la Redaccion

Uno delos mayores orgullos durante la
década delos 70 fuela presencia de invita-
dos de talla historica, como Miguel Aleman
Valdés y Antonio Ortiz Mena, cuyas visitas
consolidaron ala asociacién como un refe-
rente nacional en pensamiento estratégico
y liderazgo empresarial.

En 1977, siendo presidente don Anto-
nio Valadez Romo, se realizaron las ges-
tiones para que el entonces nuevo bulevar
llevara por nombre Antonio Ortiz Mena,
asistiendo él personalmente a encabezar
el evento de inauguracion.

EN 1970 la escuela Secundaria Técnica de Chihuahua recibia la visita Antonio Ortiz Mena, presidente del Banco

Asimismo, en este periodo se establecid
el Programa del Vendedor Estrella, el cual
ha evolucionado hasta convertirse en la
actual Cumbre de Ventas.

Durante estos afios, se instituy6 la
Gran Conferencia Anual, un evento que
se convertiria en referente nacional por
su impacto, su calidad de contenido y su
poder de convocatoria.

Ejecutivos de Ventas y Mercadotecnia
de Chihuahua naci6 del suefio de un grupo
de pioneros que entendieron que vender no
era solo un arte, sino un acto de responsa-
bilidad social.

Ellema dela asociacion sigue tan vigen-
te hoy como entonces: “Mejores niveles de
vida mediante mejores sistemas de ventas y
mercadotecnia”, que es mas que una frase,
es la brajula ética y profesional que guia
cada accion de la asociacion.

Y en el marco de este aniversario se
rindi6 homenaje a su autor, don Mauro
Leos Flores. La frase se ha convertido en
un emblema de identidad para todas las
asociaciones hermanas del pais.

Interamericano de Desarrollo, correspondiendo a la invitacion que hiciera la Asociacion de Ejecutivos de Ventas y Mer-

cadotecnia

DECADA

CJEVETASYMERCADOTECNIA.
DECHIHUAHUAA.C.

Periferico Ortiz Mena n:3609

DE LOS 80

INAUGURACION DE
LAS INSTALACIONES,
UN NUEVO CAPITULO

D La familia Elias Miiller
dono el terreno que, hasta la
fecha, alberga la sede de la
asociacion, gracias a las ges-
tiones del expresidente Javier
Rascon Mesta

De la Redaccion

Enla década de los ochenta se continu6
plantando la semilla de una comunidad que
no s6lo vendia... inspiraba.

Ejecutivos de Ventas y Mercadotecnia
de Chihuahua no se limita a formar mejores
ejecutivos: forma mejores personas.

Esta década fue testigo de un acto de
generosidad que quedaria grabado en la

memoria institucional: la familia Elias Miiller
dono el terreno que, hasta la fecha, alberga la
sede de la asociacion, gracias a las gestiones
del expresidente Javier Rascon Mesta.

Impulsados por aquel valioso donati-
vo, los socios respondieron con unidad y
compromiso. Gracias a sus aportaciones
y al liderazgo de los expresidentes Arturo
Chretin y Gustavo Yanez, el edificio fue
inaugurado en 1984.

Posteriormente, en 1986, el expresi-
dente Humberto Arzaga Chacon gestiono
la compra del terreno contiguo, el cual fue
liquidado durante la gestion de Jorge Corral
Badia.

Otro rasgo distintivo de esta década fue
la implementacion de las visitas de estudio
a empresas locales, una valiosa practica
que permiti6 a los socios conocer de cerca
modelos de éxito en su propio entorno.

— M&M——

ABOGADOS

Felicita
Cordialmentea

EJECUTIVOS DE VENTAS
Y MERCADOTECNIA

De constante innovacion y adaptabilidad
alos cambios del mercado.

iENHORABUENA!

Chihuahua, Chih,, a 8 de Junio del 2025.

Felicita cordialmente a

EJECUTIVOS DE VENTAS
Y MERCADOTECNIA

Por su

CHIHUAHUA |
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Protagonista

dela

evolucion empresarial

D Celebrar 65 afnos no es solo mirar atras con orgullo, es reconocer
una trayectoria que ha sido testigo y protagonista de la evolucion
del mundo empresarial en el pais

De la Redaccion

jecutivos de Ventas y Mer-
cadotecnia de Chihuahua
lebra 65 anos delegado,
iderazgo y evolucion.

Desde los dias en que las ven-
tas se cerraban con un apretén
de manos y la mercadotecnia era
intuicion mas que ciencia, esta
asociacion de gjecutivos ha sabido

adaptarse, innovar y liderar.

Celebrar 65 anos no es sblo
mirar atras con orgullo, es reco-
nocer una trayectoria que ha sido
testigo y protagonista de la evo-
lucion del mundo empresarial en
el pais.

Durante la ceremonia del 65
aniversario de Ejecutivos de Ventas
y Mercadotecnia de Chihuahua,
que reuni6 a lideres empresariales,
invitados especiales, asi como a
autoridades estatales y municipa-

les, se realiz6 un viaje en el tiempo,
década por década, para revivir
los momentos mas emblematicos
que han marcado la historia del
organismo.

En la década de los sesenta
todo comenzo, cuando vender
era un acto de pasion y vision. Asi
nacia Ejecutivos de Ventas y Mer-
cadotecnia de Chihuahua.

Hace 65 afios, un grupo de
comerciantes, industriales y

empresarios comprendio la nece-
sidad de profesionalizar el area
comercial de sus negocios.
Nombres como don Mauro
Leos, Alonso Mendoza, Gabriel
Zendejas, Felipe Montilla, Benja-
min Montoya, Salvador Vazquez
y Raymundo Ramirez, entre otros,
fueron los pioneros que sembraron
la semilla de esta gran familia.
Asi, el 19 de mayo de 1960
naci6 formalmente la Asociacion

EJECUTIVOS DISTINGUIDOS

EVM Chihuahua

M Don Carlos Eduardo Stege - 1963
M Don Eloy Vallina - 1964

B Don JesUs L. Espinoza — 1965

B Don Mario Gonzalez Muzquiz -
1966

H Don Leopoldo Mares Paredes —
1967

B Don Fernando Rubio Dominguez
-1968

M Don Ramiro Uranga Gil - 1969

M Don Luis H. Alvarez Alvarez — 1973
B Don Salvador Creel Sisniega —
1976

M Don Eloy Vallina Lagliera - 1977
® Don Oscar Almeida Chavre — 1978
M Don Luis Fuentes Molinar — 1980
B Don Federico Terrazas Torres —
1982

M Don Mauro Leos Flores — 1984

M Don Luis Lara Armendariz - 1988
W C.P. Patricio Martinez - 1994

M Don Jaime Creel -2000

M Lic. Norma Almeida de Champion
-2006

M Sr. Pablo Lopez Medrano - 2009
W Sr. Victor Silva Chacon - 2013

M Ing. Enrique Terrazas Torres — 2017
M Ing. Sergio Mares Delgado - 2019

D Alo largo de los anos,
la asociacion ha recono-
cido a quienes han deja-
do una marca imbo-
rrable con su vision,
liderazgo y ejemplo

de Ejecutivos de Ventas y Merca-
dotecnia de Chihuahua.

Alolargo delos anos, la asocia-
ci6n ha reconocido a quienes han
dejado una marca imborrable con
su vision, liderazgo y ejemplo.

Desde 1963, el reconocimiento
al Ejecutivo Distinguido ha sido
la mas alta distincion que puede
otorgar la comunidad.

Es asi que, en el marco de la
celebracion, se reconocid a los
Ejecutivos Distinguidos porque su
legado no sélo vive en los archivos
dela historia de la asociacibn, sino
en el corazon de cada socio que los
ha admirado.

Mas de 6 décadas que marcan la construccion de un
organismo que se ha fortalecido ano tras ano, por
la excelente vision de sus directivos que han hecho

posible esta exitosa trayectoria de crecimiento y
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Reconocemos su exitosa trayectoria

de crecimiento constante
en todos anos de servicio.

iENHORABUENA!
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EVM -

MOMENTOS QUE CONSTRUYEN EL

LEGADO

D 65 anos de historia
de EVM Un capitulo de
oro en la historia social
y empresarial de la ciu-
dad de Chihuahua

Victor Felipe Gaytan Robles

a consolidacion del patri-
monio: del suefio ala obra
angible

Una organizacion
encuentra su identidad no sélo
en sus ideales, sino también en
los espacios que habita. A lo largo
de la historia de la Asociacién de
Ejecutivos de Ventas y Mercado-
tecnia de Chihuahua (EVM), la
evolucion de su patrimonio fisico
ha sido un reflejo de su madurez
institucional. La busqueda de un
espacio propio fue una aspiracién
largamente anhelada desde sus
primeras décadas de vida, cuando
las reuniones se realizaban en res-

taurantes y oficinas rentadas.

Fue durante la presidencia de
Gustavo Yanez Bustillos (1983-
1984) cuando se consolid6 el pro-
yecto de construir una sede pro-
pia. Gracias a la generosidad de la
familia Elias Miiller, se obtuvo la
donaci6én de un terreno ubicado
en una zona con potencial estra-
tégico de desarrollo. La obra se
construy6 en un tiempo récord de
cinco mesesy fue inauguradael 25
de junio de 1984, con la presencia
del gobernador del estado Oscar
Ornelasy del presidente municipal
Luis Alvarez. La sala principal fue
nombrada en honor a la familia
benefactora como un homenaje
postumo tras una tragica pérdida
familiar ocurrida poco después de
la firma de la donacion.

La presidencia de Humberto
Arzaga Chacon (1984-1985) se
encargd de consolidar el uso del
nuevo inmueble. Se puso en mar-
cha la primera Escuela Técnica

de Ventas, con 31 alumnos inscri-
tos y cursos de tres a seis meses.
Durante su gestion se adquiri6é un
terreno adicional de 1,000 m2 para
estacionamiento, previendo el cre-
cimiento futuro dela organizacion.
Asimismo, se implementaron los
desayunos informativos mensuales
y se iniciaron cursos de oratoria
moderna, diferenciando lo ptblico
delo interno.

A lo largo de las décadas
siguientes, diversos presidentes
contribuyeron a mejorar y moder-
nizar la sede. En el periodo de
Edibray Gomez Gallegos (2008-
2009), se inici6 una remodelacion
integral del edificio, incluyendo la
construccién de la palapa como
espacio de convivencia y la amplia-
cion del estacionamiento. Estas
obras respondieron a la necesidad
de contar con espacios funcionales
para eventos, reuniones y activida-
des de capacitacion.

Durante la gestion de Luis Car-
los Bustamante (2017-2018), se
modernizo6 la sala de capacitacion
y se implementaron estrategias
para optimizar el uso del inmueble.
Ademas, se integraron recintos de
alto nivel para las sesiones cena, lo
cual dio mayor prestigio a la oferta
institucional.

Con Rodrigo Séenz Silva
(2022-2023), se realiz6 una reno-
vacion completa de los bafios y se
adapto6 el salon de capacitacion,
aumentando su funcionalidad.
Estas acciones se llevaron a cabo
con recursos recuperados y en
colaboraci6n con socios compro-
metidos como Oscar Gardea. La
infraestructura dejé de ser solo
un soporte para convertirse en un
factor de identidad, pertenencia y
proyeccion institucional.

Como mencion el expresi-
dente Humberto Arzaga: "Estas
propiedades pertenecen a la Aso-
ciacion Profesional de Ejecutivos
de Ventas, S.C., con el tnico pro-
posito de respaldar nuestros bienes
inmuebles contra cualquier contin-

gencia". Este esquema de protec-
ci6n legal ha permitido mantener
la estabilidad patrimonial de la
Asociacion alo largo del tiempo.

. Nuestro actual presidente,
Oscar Octavio Gardea Acosta, ha
dejado una huella imborrable,
en multiples obras de cohesion,
estudio, y de infraestructura, como
muestra esta la remodelacion dela
tradicional palapa, hasta convertir-
laenla“Terraza el Legado”, como
un homenaje patente ala obrarea-
lizada por todos los expresidentes
anteriores, presentes y futuros.

Hoy, la sede de EVM represen-
ta la vision de una generacion de
lideres que pens6 en el futuro. Cada
ladrillo, cada remodelacién, cada
espacio renovado, habla de una
historia colectiva de compromiso,
planeacion y trabajo constante en
favor de la profesionalizacion de
los ejecutivos de ventas y merca-
dotecnia en Chihuahua.

Viajes de estudioe
internacionalizacion de
la vision empresarial

Uno de los sellos distintivos
de EVM a lo largo de su historia
ha sido su empeno por ampliar
la perspectiva empresarial de sus
socios a través de experiencias for-
mativas fuera del entornolocal. Los
viajes de estudio se han constituido
como una estrategia pedagdgica

integral, disenados no sélo para
conocer modelos de negocio exito-
S0s, sino para inspirar una menta-
lidad innovadora y global.

El viaje a Silicon Valley, Stan-
ford y Vancouver marco6 un par-
teaguas. Participar en recorridos
por centros de innovacion tecno-
légica, universidades de prestigio
y ecosistemas de emprendimiento
permitié a los socios asimilar de
primera mano lalogica del pensa-
miento disruptivo. La interaccion
con emprendedores, académicos
y lideres tecnolégicos dio lugar a
nuevas formas de entender el lide-
razgo, el riesgo y la evolucion de los
mercados.

Otros viajes relevantes incluye-
ron visitas a la Ciudad de México,
donde se organizaron reuniones en
el Senado dela Reptblica y recorri-
dos por instalaciones de medios de
comunicacion. Estas experiencias
enriquecieron el bagaje institucio-
nal de EVM, al permitir una aproxi-
macién directa con los procesos
legislativos y mediaticos que inci-
den en el entorno empresarial.

Durante la presidencia de Ale-
jandro Avalos Espinosa (2014), se
organizo el viaje a China, un even-
to de gran complejidad logistica
que reafirmo el compromiso de la
Asociacion con la apertura inter-
nacional. Esta experiencia en el
pais asiatico significd un encuentro

cultural y comercial de alto impac-
to, permitiendo comparar modelos
de crecimiento econémico, estra-
tegias de expansi6on empresarial y
estilos de liderazgo marcados por
la tradicién y la innovacién. Su
influencia ha perdurado a lo largo
del tiempo: a raiz de este viaje,
se estableci6 el programa HUST
3+3 de intercambio académico
y profesional con China, el cual
contintia vigente hasta la fecha y
ha permitido la participaciéon de
estudiantes de diversas universi-
dades mexicanas.

En 2023, un importante con-
tingente de socios de EVM parti-
cip6 en una misi6on internacional
que incluy? visitas estratégicas a
Vietnam, Singapur y Hong Kong,
ampliando los horizontes del inter-
cambio comercial y cultural. Al afio
siguiente, en 2024, miembros dela
Asociacion volvieron a China con
una agenda especifica de mision
comercial, consolidando asi una
presencia sostenida de EVM en el
escenario internacional.

Los viajes culturales y de
recreacion también jugaron un
papel en la cohesion de la mem-
bresia. Se organizaron visitas a
conciertos y eventos artisticos que
fomentaron la integracion social y
el sentido de comunidad, funda-
mentales para el fortalecimiento
institucional.
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Seguros estamos que continuara fomentando la
capacitacion y la superacion personal de todos
sus agremiados para un mayor desarrollo econémico
de la sociedad y de las empresas Chihuahuenses.
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Chihuahua, Chih., a 8 de junio de 2025.
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Esperamos seguir construyendo

juntos un futuro lleno de éxitos
y nuevas metas.

jEnhorabuena!

Chihuahua, Chih.,, a 8 de Junio del 2025.
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Maés que simples recorridos,
estos viajes fueron auténticos labo-
ratorios vivenciales de aprendizaje,
que marcaron profundamente la
trayectoria de quienes participaron
ydejaron una huella en la memoria
colectiva de la Asociacion.

Convenciones, JEMAsy
encuentros institucionales

Las convenciones, tanto nacio-
nales como locales, han repre-
sentado momentos cruciales de
reflexion, planeacion y celebracion
dentro de la vida institucional de
EVM. Estos encuentros han ser-
vido como foros donde se com-
parte la experiencia, se reconoce
el mérito y se fortalece la identidad
de los socios como parte de una
comunidad profesional en cons-
tante evolucion.

En 1983, durante la presiden-
cia de Gustavo Yanez Bustillos, se
organiz6 una convencion nacional
que cont6 con ponencias de figuras
de talla internacional como Arturo
Nielsen y Jorge Espinosa Mireles.
Este evento fue clave en la pro-
yeccion nacional de la Asociacion,
posicionandola como un referente
de profesionalizacion empresarial
en el norte del pais.

Convencion Nacional dela
Confederacion de Ejecutivos
de Ventas y Mercadotecnia

(1996)

_ Durante la presidencia de
Oscar Molina, en 1996, EVM Chi-
huahua tuvo el honor de ser sede
de la Convencion Nacional de la
Confederacion de Ejecutivos de
Ventasy Mercadotecnia (COMEV).
Este evento represent6 un hito ins-
titucional que colocd a la Asocia-
cion en el centro de la actividad
empresarial a nivel nacional.

La convencion reuni6 a repre-
sentantes de diversas delegaciones
del pais, asi como a lideres empre-
sariales, académicos y medios de
comunicacion. Fue una plataforma
de didlogo, actualizacion y vincu-
lacion que permiti6 proyectar los
logros de EVM Chihuahua en orga-
nizacion, liderazgo y compromiso
con la excelencia profesional. La
participacion de conferencistas
de prestigio y la alta calidad en la
logistica del evento dejaron una
impresion duradera entre los asis-
tentes y fortalecieron la imagen

institucional de la Asociacién ante
el panorama nacional.

En 2008, sellevb a cabola Con-
vencion delaJEMA enla Sierrade
Chihuahua, con la participacion de
mas de 150 ejecutivos y sus espo-
sas. Este evento fue gestionado por
el presidente saliente Santiago de
las Casas Aguirre y ejecutado por el
entonces nuevo presidente Edibray
Gomez Gallegos, en coordinacion
con sus respectivos Consejos. Su
organizacion conjunta no solo
reflej6 la madurez institucional,
sino que ayudo a revivir y fortalecer
ala Confederacion de Ejecutivos de
Ventasy Mercadotecnia (COMEV).
En palabras de uno delos asisten-
tes: “no sblo renovamos nuestros
vinculos profesionales, sino tam-
bién la amistad que nos une mas
alla del cargo o la empresa”.

La primera Junta de Eva-
luaciéon de Medio Ano (JEMA)
realizada fuera de la ciudad de
Chihuahua, en la localidad de
Creel, fortaleci6 las relaciones con
el gobierno y el sector privado, y
permitié un intercambio con los
medios de comunicacién locales y
una mayor visibilidad institucional
en la region serrana.

La celebracion del 50° ani-
versario de la Asociacién en 2010
marc6 uno de los acontecimientos
mas relevantes, tanto por su sim-
bolismo como por la variedad y
calidad de los eventos realizados.
Bajo la presidencia de Arnoldo
Moran Andrew, el 25 de noviem-
bre de ese aflo, se desarrollaron
actividades académicas, sociales y
culturales que no sdlo recordaron
el legado fundacional, sino que
proyectaron con claridad los desa-
fios futuros.

El evento que destaco durante
la Celebracion del Cincuentenario
fuela entrega dela primera Meda-
1la al Mérito "Don Mauro Leos Flo-
res", otorgada precisamente a su
fundador, el mismo Don Mauro
Leos, como testimonio de gratitud
institucional. El sefior Leos fundd
nuestra asociacion y siempre se
mantuvo como un pilar indiscuti-
ble, por tanto, la Medalla al Mérito
se instituyo a partir del ano 2010
como un homenaje a quienes man-
tienen el legado empresarial de
Ejecutivos de Ventas y Mercado-
tecnia de Chihuahua.

Las convenciones no han sido

unicamente espacios de celebra-
ci6n; han servido para fortalecer la
unidad dela Asociacién, fomentar
el aprendizaje colectivo y transmitir
ellegado de una generacion a otra.
En cada una de ellas se evidencia
el compromiso con la excelencia, la
camaraderiay el sentido de perte-
nencia que han distinguido a EVM
alolargo de més de seis décadas.

Inauguraciones, monumentos
y remodelaciones urbanas

El legado de EVM no s6lo
se ha construido puertas aden-
tro. Su influencia en el entorno
urbano de Chihuahua también
ha dejado huella a través de actos
publicos que rinden homenaje a
figuras emblemaéticas del esta-
do y reconocen la dignidad del
oficio de las ventas. Dos de los
momentos mas trascendentales
en este sentido han sido la deve-
lacion de la Placa Conmemora-
tiva del Periférico Ortiz Mena y
la inauguracion de la Plaza del
Vendedor.

La develacion de la Placa y la
nomenclatura del Periférico Ortiz
Mena tuvo lugar en 1978, durante
la presidencia de Antonio Vala-
dez Romo, y marcé un momento
culminante en la historia de la
Asociacion. Este homenaje al chi-
huahuense Antonio Ortiz Mena
—reconocido internacionalmente
por su papel como Secretario de
Hacienda en México y como pre-
sidente del Banco Interamericano
de Desarrollo durante casi dos
décadas— fue promovido y orga-
nizado por EVM como un acto
de justicia historica. Ortiz Mena,
formado en el derecho y la admi-
nistracion, fue uno de los estrate-
gas econ6micos mas influyentes
de América Latina en el siglo XX.
Su gestion dej6é una huella per-
durable tanto en la politica fiscal
mexicana como en el desarrollo
regional del continente.

La ceremonia cont6 con la
participacion activa de socios
destacados de la Asociacion,
entre ellos los expresidentes
Arturo Chretin Castillo y Jorge
Corral, quienes integraron el
comité organizador del evento.
También estuvieron presentes
autoridades municipales, esta-
tales y representantes del sector
empresarial, consolidando el acto

como un gesto de identidad civi-
ca impulsado por EVM.

Otro momento de gran sim-
bolismo fue la creaciéon de la
Plaza del Vendedor, un espacio
publico concebido para rendir
homenaje al oficio que constituye
el corazén mismo de la Asocia-
cion. Este proyecto fue impulsa-
do durante la presidencia de Fer-
nando Hinojos, quien, inspirado
por propuestas de presidentes
anteriores, lideré una iniciativa
que buscaba dejar una huella
perdurable.

Don Luis Obregén Contreras
propuso crear un monumento
al vendedor, y con esta vision se
formé un equipo liderado por
Jorge Corral para encabezar el
proyecto. En colaboracion con
el entonces presidente municipal
Patricio Martinez, se identifi-
¢6 un espacio en el parque de
Quintas del Sol. Patricio se com-
prometi6 a rehabilitar el area,
construir la plaza y el pedestal,
mientras EVM se encargd de la
escultura.

El diseno, inspirado en una
escultura similar en Guadalaja-
ra, fue adaptado con elementos
distintivos de Chihuahua por el
escultor Beltran. Entre los detalles
simbolicos destacan:

» Una mazorca de maiz, una
espiga de trigo, un ferrocarril, un
acueducto, una mina y un edificio,
representando agricultura, indus-
tria y comercio.

« El escudo del estado de Chi-
huahua y una figura de ganado
vacuno como emblemas de iden-
tidad regional.

« Lafigura de un vendedor atlé-
tico que emerge de la roca, con un
maletin en el brazo izquierdo y
el derecho extendido en senal de
amistad.

El monumento fue inaugurado
el 26 de junio de 1993, por la mafia-
na, coincidiendo con el cierre de la
presidencia de Fernando Hinojos
esa misma noche. Fue un evento
emotivo con globos de colores y
una asistencia numerosa. Anos
después, con motivo del 35 ani-
versario de la Asociacion, se coloco
una capsula del tiempo junto al
monumento, programada para
abrirse el 19 de mayo de 2030. Este
proyecto fue liderado por Pablo
Lopez Medranoy contiene recuer-

dos y documentos representativos
dela época.

La Plaza del Vendedor se ha
constituido como el corazén de la
Asociacion. Desde su apertura, se
celebra alli cada 19 de mayo el ani-
versario de EVM, en un evento fes-
tivo que retine a todala membresia
para conmemorar su historia y
proyectar su futuro. La placa que
acompana al monumento reza:

"Al vendedor, digno valuarte
del desarrollo econémico de todos
los tiempos."

Ademés de ser un simbolo de
respeto, el monumento es punto de
referencia para visitantes, expositores
ysocios. Cada vez que se celebra una
convencién en Chihuahua, se incluye
una visita al monumento como parte
del itinerario institucional.

Ambas acciones no solo reafir-
man el compromiso de EVM con
su entorno urbano, sino que trans-
miten valores fundamentales como
la gratitud, el reconocimiento y la
vinculacion entre pasado, presente
y futuro. Al nombrar calles y plazas,
al develar placas y levantar monu-
mentos, la Asociacién ha sabido
proyectar su mision més alla de las
paredes de su sede, incidiendo de
forma positiva y perdurable en la
identidad colectiva de la ciudad.

Conferencias, sesiones cena'y
encuentros con oradores dis-
tinguidos

Uno delos pilares formativos y
de vinculacion mas sélidos dentro
de EVM ha sido la organizacion de
eventos con oradores invitados,
desde conferencias magistrales
hasta las ya tradicionales sesiones
cena. Estas actividades han con-
solidado a la Asociaciéon como un
foro de pensamiento, intercambio
y liderazgo para los ejecutivos de
Chihuahua.

La conferencia con el eco-
nomista y analista politico Luis
Pazos, realizada en conjunto con
la Camara de Comercio en 1983
durante la presidencia de Artu-
ro Chretin, atrajo a un numeroso
publico empresarial y académico.
Este tipo de alianzas estratégicas
no solo aumentaron la visibilidad
de la Asociacion, sino que refor-
zaron su posicionamiento como
interlocutor valido en los grandes
temas de desarrollo econémico y
visi6bn empresarial.
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Reciba nuestra mas sincera felicitacion

por los logros obtenidos y que siga
el ¢xito de su lado por muchos anos mas.

Alo largo de estos afios, esta Asociacion ha hecho que los
comerciantes, industriales y empresarios, contintien siendo
un eslabon muy grande para la transformacion de Chihuahua.

jEnhorabuena a todos los que han
hecho posible este logro!

jFelicidades!

Chihuahua, Chih., a 8 de junio de 2025.

Chihuahua, Chih., junio de 2025
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CONFERENCIAS, CON ORADORES DISTINGUIDOS

En 1995-1996, durante la pre-
sidencia de Oscar Molina, se llevo
a cabo una Gran Conferencia con el
reconocido periodista y analista eco-
némico Alberto Aguilar. Este evento
reuni6 aempresarios, mediosy socios
de EVM para analizar el entorno
financiero nacional con profundi-
dad y vision estratégica. Suimpacto
fue notorio en el posicionamiento de
la Asociaci6n como una plataforma
seria de anélisis econdmico.

Uno de los eventos mas memo-
rables en la historia de la Asociacion
se encuentra en el afio 2003: la con-
ferencia impartida por Stephen R.
Covey, autor de "Los 7 habitos de la
gente altamente efectiva’, quien visitd
Chihuahua para ofrecer una charla
en el Teatro de los Héroes ante un
auditorio completamente lleno. Este
acontecimiento, de alcance interna-
cional, fue posible gracias ala gestion
directa del presidente en funciones,
el Doctor Antonio Rios, quien liderd
personalmente la invitacién y coor-
dinacion del evento. La participacion
de Coveyelevoel perfilde EVM como
organizacion formadora delideresy
reafirmé su capacidad de convocato-
ria al méas alto nivel.

El Doctor Rios quien presidid
nuestra organizacion, yluego fue Pre-
sidente Nacional de COMEV (Con-
federacion Mexicana de Ejecutivos
de Ventas), siempre fue ejemplo de
alegria, trabajo disciplinado, esfuer-
zoy solidaridad, y hoy rendimos un
homenaje desde este espacio, pues
se nos ha adelantado en el viaje de
la vida en una fecha muy reciente.
iDescansa en pazqueridoyadmirado
Antonio Rios!

Las sesiones cena con orador
huésped se consolidaron como
una de las tradiciones mas valiosas
dentro de EVM. Estas veladas, que
alcanzaron un promedio récord de
asistencia de 45 socios por evento, se
convirtieron en verdaderos espacios
deaprendizaje e inspiracion. Durante
la presidencia de Luis Carlos Busta-
mante (2017—2018), estas sesiones
adquirieron una nueva dimension al
realizarse en recintos de alta catego-
riay con tematicas cuidadosamente
seleccionadas, siempre en torno a
liderazgo, innovacion, éticay estrate-
gia comercial. En ese mismo periodo
secelebro también la Primera Magna
Conferencia, dirigida a directivos y
tomadores de decisiones del &mbito

empresarial. Este evento represen-
16 un salto cualitativo en cuanto al
alcancey sofisticacion dela oferta de
contenido profesional que EVM pro-
ponia asumembresiay al ecosistema
empresarial mas amplio, consolidan-
do el prestigio de la Asociacion en la
escena formativa regional.

Estos espacios de didlogo no solo
fortalecen la formacién continua de
los socios, sino que también crean
vinculos entre generaciones y secto-
res diversos. La presencia de orado-
res de primer nivel, tanto nacionales
como internacionales, ha elevado
el prestigio institucional de EVM,
proyectando su influencia més alla
del ambitolocal.

La constante organizacion de
estos eventos, su diversidad teméatica
ysualta convocatoria, son testimonio
del compromiso permanente de la
Asociacion con el desarrollo humano
y profesional de sus integrantes, en
sintonia con las transformaciones
del mundo empresarial contempo-

raneo.
Medalla al Mérito “Don
Mauro Leos Flores”

La Medalla al Mérito "Don
Mauro Leos Flores" representa el
maximo reconocimiento honorifico
otorgado porla Asociacion de Ejecu-
tivos de Ventas y Mercadotecnia de
Chihuahua. Su proposito es rendir
homenaje a quienes, con 50 afios de
trayectoria como socios activos, han
demostrado una vida de servicio,
compromiso y fidelidad a los prin-
cipios de la Asociacion.

Primera entrega - Don
Mauro Leos Flores (201(?

La primera entrega de esta
distincion tuvo lugar en 2010, en
el marco del 50 aniversario de la
fundacion de EVM. Fue conferida
aDon Mauro Leos Flores, fundador
de la Asociacién en 1960, empre-
sario farmacéutico y pionero en la
profesionalizacion delas ventas yla
mercadotecnia en México. Su lide-
razgo sento6 las bases de una institu-
cioén que, con el paso delas décadas,
se consolid6 como referente en el
ambito empresarial. Promovio la
ética, la capacitacion continua y la
construccion de redes de colabora-
cién entre profesionales del sector.

La ceremonia, presidida por
Arnoldo Moran Andrew, estuvo
cargada de emotividad y solemni-
dad. Fue no s6lo un reconocimiento

institucional, sino también un acto
de gratitud a quien sembréla semilla
de unlegado duradero. Don Mauro
fue, hasta su fallecimiento en 2023,
un simbolo viviente dela historia de
EVM, cuya influencia ha marcado a
generaciones de ejecutivos. Su vision
y ejemplo siguen siendo faro y fun-
damento para la Asociacion.
Segunda entrega - Don Hum-
berto Arzaga Chacon (2013)

La segunda entrega tuvo lugar
en 2013 y fue conferida a Don Hum-
berto Arzaga Chacon. Expresidente
y socio vitalicio, Don Humberto ha
sido una figura central en la historia
moderna de la Asociacion. La cere-
monia se desarrollé en un ambiente
festivo y profundamente emotivo,
conuna Misa de Accion de Graciasy
un evento protocolario que reuni6 a
expresidentes, socios y familiares.

El evento, organizado por el Lic.
Arnoldo Moran, fue abierto por los
maestros de ceremonia Lic. Ratil
de la Paz, Lic. Alejandro Avalos y
Lic. Susana Cardenas. Participaron
también Jorge Corral, Javier Ras-
con y Juan Carlos Fierro. Durante
la entrega, se mostraron iméagenes
inéditas de la trayectoria de Don
Humberto, incluyendo una video-
grabacion del momento en que Don
Mauro Leos lo nombra socio.

Su hijo, Eduardo Arzaga, ofre-
¢i6 palabras emotivas de gratitud y
reconocimiento a su padre. El even-
to concluyd con una serenata de la
cantante Liz Pereayla presentacion
de una medalla y placa conmemo-
rativa, reconociendo su aporte al
patrimonio fisico, moral y cultural
dela Asociacion.

Tercera entrega - Don Antonio
Valadez Romo (2019)

En 2019, latercera entregadela
medalla fue otorgada a Don Antonio
Valadez Romo. El evento fue mode-
rado por el Lic. Orlando Barraza
Chévez y cont6 con la conduccion
del expresidente Alejandro Avalos
Espinoza. Participaron en el proto-
colo el Lic. Arturo Chretin Castilloy
el C.P. Gustavo Yaiiez Bustillos.

Uno delos momentos méas signi-
ficativos fue la participaciéon de Don
Mauro Leos, quien tomoé la protesta
aDon Antonio Valadez, acompana-
do por el expresidente Jorge Corral.
El evento incluy6 intervenciones
musicales de Liz Perea y un emo-
tivo discurso de Antonio Valadez

Jr. A nombre de la Asociacion, la
Lic. Susana Cardenas, presidenta
en funciones, ofrecié un mensaje
institucional y felicit6 a la familia
Valadez. El homenaje concluy6 con
un brindis encabezado por el Lic.
Edibray Gémez Gallegos, presidente
nacional de COMEV.

Cuarta entrega - Patricio Marti-
nez, Javier Rascon y Luis Obre-
gon (2021)

La cuarta entrega sellevd a cabo
en 2021, en conmemoracion del 61
aniversario de la Asociacion, y fue
otorgada a tres socios distinguidos:
el C.P. Patricio Martinez Garcia, el
C.P.Javier Rascon Mestay Don Luis
Obregon Contreras.

Patricio Martinez, miembro
desde 1970, fue presidente munici-
pal, diputado federal y gobernador
del Estado, ademés de empresario
ypromotor cultural. Javier Rascon,
académico de vocacion, fue uno de
los principales impulsores del espi-
ritu emprendedor en la Universidad
Auténoma de Chihuahua. Por su
parte, Don Luis Obregon fue pre-
sidente de EVM en 1981 y director
de area en COMEYV en 1982, des-
tacando por su liderazgo y espiritu
de servicio.

Cada una de estas entregas no
solo honra a quienes han sido parte
activa de la historia de la Asocia-
¢ién, sino que fortalece la identidad
institucional, la continuidad gene-
racional y el sentido de pertenencia.
La medalla se ha convertido en un
simbolo tangible de permanencia,
gratitud y vision compartida.
Legado en construccion: nuevas
generaciones, nuevos caminos

En sus mas de seis décadas de
historia, EVM ha sido fiel a su voca-
cién fundacional: formar lideres en
ventas y mercadotecnia. No obstan-
te, esta mision haido evolucionando
con el paso del tiempo, adaptandose
a los desafios del entorno global,
tecnoldgico y humano. La Asocia-
ci6én ha demostrado una capacidad
extraordinaria para innovar sin
perder su esencia, creando nuevas
rutas para la profesionalizacién y la
cohesion entre sus miembros.

En los tltimos afios, EVM ha
impulsado proyectos orientados a
fortalecer el liderazgo juvenil, pro-
mover el emprendimiento, ampliar
la inclusion de mujeres en espacios
directivos, y consolidar alianzas

El doctor Antonio Rios, quien pre-
sidi6 la organizacion y luego fue
Presidente Nacional de COMEV
(Confederacion Mexicana de Ejecuti-
vos de Ventas), siempre fue ejemplo
de alegria, trabajo disciplinado,
esfuerzoy solidaridad. Hoy se rinde
un homenaje desde este espacio,
pues se ha adelantado en el viaje de
la vida en una fecha muy reciente.
iDescansa en paz querido y admira-
do Antonio Rios!

estratégicas con universidades y
organismos empresariales. Progra-
mas como el HUST 3+3 han exten-
didola influencia internacional dela
Asociacion y fortalecido los vinculos
con nuevas generaciones de estu-
diantes y profesionales.

Asimismo, la digitalizacion de
procesos y eventos ha permitido
mantener la cercania y la partici-
pacion activa de los socios incluso
en tiempos de crisis global, como
la pandemia por COVID-19. Sehan
organizado webinars, sesiones hibri-
das, asesorias en linea y programas
de mentoria intergeneracional que
refuerzan el compromiso colectivo
de formacion continua.

La participacién en misiones
internacionales, como las realiza-
das a China, Vietham, Singapur e
Indonesia en 2023 y 2024, reflejan
una vision estratégica de expansion,
aprendizaje global y vinculacion
empresarial. Estas experiencias no
solo enriquecen a los participan-
tes, sino que alimentan la reflexion
institucional sobre el papel de los
gjecutivos mexicanos en un mundo
interconectado.

EVM se proyecta hacia el futuro
con bases firmes: una historia rica,
un presente activo y una vision que
combina experiencia, juventud y
proposito. La construccion del lega-
do continta, dela mano de quienes
entienden que liderar es también
servir, inspirary preparar el camino
para quienes vienen detras.

SISTEMA RADIO LOBO

CHIHUAHUA

Felicita

cordialmente a

EJECUTIVOS DE VENTAS Y
MERCADOTECNIA

| CHIHUAHUA |

iENHORABUENA!

(1

SANDRA BOCANEGRA

\JI L)

al
Ejecutivos de Ventas y
Mercadotecnia de Chihuahua

de su

Asociacién fundamental para el crecimiento y
desarrollo del comercio de nuestra comunidad.

Chihuahua, Chih., Junio de 2025

Por la celebracién
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